
新合作常客隆举行2016年

职工三人篮球赛

本报讯 5月 5日， 新合作常客隆公

司 2016 年职工三人篮球赛在常熟市体

育馆篮球场举行，来自公司营运、电子商

务、行政、福仕嘉、星光天地、格林电子、

冷链中心等单位的八个参赛队参加了比

赛。 八支球队通力协作，奋力拼搏，在篮

球赛场上挥洒着热情和汗水。 经过残酷

的淘汰赛， 电子商务一队和营运队两支

队伍杀出重围晋级决赛， 最终通过加时

赛，营运队战胜电子商务一队，取得了本

次比赛的第一名。职工三人篮球赛，提高

了员工的身体素质， 丰富了业余文化生

活， 增进了公司各部门之间的沟通和交

流， 进一步增强了员工的集体荣誉感和

团队凝聚力，展示了新合作常客隆团结、

务实、开拓的良好精神风貌。

（新合作常客隆 仇洁）

兖州新合作举办

职工趣味运动会

本报讯 4 月 25-26 日，兖州新合作

公司举办 2016 年职工趣味运动会，来自

公司大卖场、精品百货、物流公司、连锁

公司、百意纺织公司、行管部门的数百名

干部职工参与了跳绳、踢毽子、羽毛球、

拔河、托球跑、自行车慢骑、盛水接力、铅

球等比赛项目。比赛活动突出团队性、竞

技性、健身性和趣味性，充分展示了新合

作员工团结向上、朝气蓬勃的精神风貌。

（兖州新合作 张天知）

十堰新合作采购中心组

织召开“合伙人”竞聘会

本报讯 4 月 13 日， 十堰新合

作公司采购中心组织召开了“合伙

人” 竞聘会， 公开竞聘 8 个类别项

目承包人和 22 个项目合伙人。 参

与竞聘的人员做了精彩的演讲， 演

讲中， 竞聘者充分展示了自己积极

乐观、 勇于进取的精神面貌。

十堰新合作公司开展“合伙人”

竞聘上岗活动， 旨在改变传统的采

购观念， 进一步激发全体员工的工

作积极性和创造性， 让每一位采购

在适合自己的岗位上发挥最大的潜

能，得到更长远的发展。

（十堰新合作张静雯 杜凤仙）

娄底新合作举行“奋战百日

确保开盘成功”动员大会

本报讯 4 月 13 日，娄底新合作

公司举行“百日奋战、 确保开盘成

功”活动动员大会。娄底新合作公司

董事长张日平就如何实现市场突

围，全面完成目标任务提出要求，公

司总经理谢国光安排部署活动工

作， 常务副总经理罗志高主持动员

大会。

张日平强调， 为适应市场新常

态，力争实现市场突围，全体员工要

进一步统一思想，提高认识，树立信

心，开拓创新，充分发扬“实干、苦

干、巧干”的精神，全心全意投入工

作，加快推进项目建设，加大招商营

销力度，确保“百日奋战”活动取得

实效，圆满完成各项工作目标。誓师

大会极大地激发了全体人员的工作

热情与斗志，鼓舞了员工士气，增强

了必胜的信心。

（娄底新合作 欧阳宪章）

兖州新合作百意购物中心

举行消防实战演习

本报讯 4 月 7 日， 兖州新合作

曲阜百意购物中心在门前广场举行

安全消防演习。曲阜市安监局、鲁城

街道办事处、 市消防大队及南关派

出所、 池涯居委会等单位相关人员

莅临演练现场。 新合作百意购物中

心干部员工近 400 人参与了消防实

战演习。

随着总服务台警报铃声的拉

响， 广播员立即通过广播发布疏

散指令， 全体员工按照培训学习

掌握的逃生注意事项， 沿着安全

撤离路线， 迅速离开了经营场地，

撤离工作条理有序， 快而不乱 ，

得到了相关专业人员的认可和表

扬。 随后， 各部门负责人整理队

伍、 清点人数， 消防演习进入第

二阶段———灭火演习。 曲阜市消

防大队指导员负责培训讲解， 并

亲手示范灭火器的使用方法。 面

对熊熊燃烧的火堆， 员工们表现

积极勇敢， 利用掌握的使用灭火

器的步骤和方法， 依次对铁桶内

燃烧的火点进行了扑灭。

（兖州新合作 张天知）

供销大集十万酷铺引领农民创业新常态

本报讯 日前，供销大集在湖南长沙举

办供销大集酷铺及 O2O 启动仪式暨酷铺

万名种子店长培训班开班仪式， 供销大集

经营团队、 旗下 48 家重点企业主要负责

人，酷铺加盟店主，农民及大学生创业团队

及多家媒体共计 300余人出席活动。

据了解，酷铺作为实体网络中的核心

产品，线上平台全国联采，实现商品价格

优势且食品安全可溯；O2O 双向销售体验

增强线上线下消费者黏性； 金融配套服

务，为大众创业解决资金难题。 在总体战

略指导下，供销大集计划通过“直营 + 加

盟 + 承包 + 联营合作”的方式，推动“实体

+ 网络 + 金融” 三位一体的发展模式，打

造便利型酷铺、社区型酷铺和乡村农资酷

铺，合理规划商品与服务配置结构、商品

选购与配送比例、 毛利结构等经营模式，

B2B 平台货源与渠道支持、 生鲜直供基

地、品牌农资产品、选址评估差异化开店、

电商网络共享、 商品与顾客配送网络、小

额低息贷款、农业专项资金与补贴等系列

政策优势打造产供销及配送、金融全网络

服务， 通过实体酷铺网络线条逐步加密、

会员数量不断扩大，逐步缩小单店服务半

径， 升级 O2O 购物体验， 成为“掌上超

市”，造福三农、造福百姓。

供销大集酷铺拓展计划启动后， 将迅

速在全国推广酷铺产品，2016 年计划开店

10 万家，同步提供前 10%加盟店加盟费及

设备设施使用费减免、 门头及 VI 单店

8000-10000 元制作补贴、营销补贴和宣传

制作补贴等多重优惠政策，基本保证创业、

加盟店主年收益在 6万 -10万元。 供销大

集通过房地产、批发零售、投资收益、金融

业务及网络服务费等利润渠道，预计 2018

年收入规模可突破 2000 亿元， 利润逾 50

亿元。

本次培训是帮助创业、 加盟店主快速

掌握现代零售业经营管理知识与技能，采

用标准化运营指导和训练体系， 为打造万

名店长生态供应链奠定了坚实基础。 开班

仪式后，10 万酷铺创业店主全国招募随即

展开。 供销大集将以酷铺为平台， 以互联

网、物联网为工具，以会员为基础，以服务

为宗旨，促进工业品下乡、农产品进城，打

通城乡商品双向流通渠道， 致力成为中国

城乡商品流通综合服务运营商。

（中国供销集团网）
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本报讯 张家口新合作公司蔬菜基地

在注重农业现代化和信息化融合的同时，

加大提升蔬菜基地的品牌和质量， 推进绿

色无公害认证工作。近日，公司蔬菜基地的

黄瓜经中国绿色食品发展中心审核， 该单

品蔬菜符合绿色食品 A 级标准，被认定为

绿色食品 A 级产品，成为基地第一批绿色

认证蔬菜。公司现已着手申请基地西红柿、

豆角、青椒、茄子等蔬菜的绿色认证和可追

溯体系建设。这一工作的开展，必将提高基

地蔬菜的质量和附加值，扩大销售，提升效

益。 （张家口新合作 王建忠）

张家口新合作加快推进

蔬菜基地绿色食品认证工作

山东新合作“四个强化”确保企业安全

本报讯 近年来，山东新合作公司在经

营管理中， 始终把商品质量和经营安全放

在首位，采取综合措施，千方百计打造优质

企业经营环境，确保企业良好发展。

一是强化商品质量监督管理。按照“安

全就是效益”的原则，去年以来共组织商品

安全管理人员对各门店商品安全进行监督

和跟踪检查 160 余次， 借助滨州市沾化区

食药局打造“食安沾化”的契机，对各门店

经营的食品进行了梳理排查， 发现问题及

时处理，对现加工食品、保质期短的食品及

快销食品进行建档登记， 切实做到每类食

品有档案、有记录、有责任人。

二是强化经营环境现场管理。按照“安

全就是责任”的原则，采取经营环境现场管

理“三监控”办法，即抓好各门店营业前、营

业中和营业后三个阶段的监控。 采取“三

不”（不打招呼、不定期、不讲情面）的方式

对各门店安全进行拉网式检查。 由防损部

牵头，抽调部门负责人对各店进行检查，做

到记录问题真实、提出问题尖锐、解决问题

突出。

三是强化安全设施定期检查。按照《安

全管理条例》的标准，对消防设施、灭火器

材、用电、取暖设施、交通工具等进行仔细

排查，合理有效配置消防器材，严防发生各

类火灾及交通事故。

四是强化安全建设资金优先使用。 为

确保消防安全工作的正常运行， 在安全设

施购置、改造、维护及保养等方面，通过“三

规范”（即规范资金管理、规范资金拨付、规

范资金监审）办法，优先拨付所需资金，确

保安全设施正常运行。

（山东新合作 陈军先）

泰山新合作举办会员沙龙活动

本 报 讯 4 月 9

日， 泰山新合作举办

“拥抱春天、播种希望”

会员沙龙活动，以表达

对会员顾客长期支持

新合作的感谢，更好地

维护和提升会员顾客

的忠诚度和满意度。共

有 30个家庭及其孩子

参加此次活动，

活动安排专业人

员带领孩子们认识各

种常见的果树，并进行

了“亲子植树”，之后还安排了自助烧烤。 整个

活动充满了欢乐和趣味，和谐而融洽，会员朋

友们充分感受到了泰山新合作对顾客人性化

的关怀和高品质的服务， 拉近了与消费者之

间的距离， 传递了公司为高端会员打造更多

超值服务的决心。 （泰山新合作 黄罗锦）


